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Autos einkaufen wie die Großen



Autos einkaufen wie die Großen

 Nur registrierte Firmen

 Nachfrager schreiben bei
proFleet einfach und schnell
ihren aktuellen
Fahrzeugbedarf aus

 Leistungsfähige Händler aus
dem gesamten Bundesgebiet
erstellen individuelle
Angebote

 Mit ihrer Entscheidung für ein
Angebot erhalten Nachfrager
Kontakt zum Händler und
können dann den
Fahrzeugkauf direkt selbst
abwickeln

 Kostenlose Nutzung

 Anbieter erhalten Anfragen
von Kunden aus dem
gesamten Bundesgebiet

 Neben Bestellfahrzeugen
können auch sofort
verfügbare Lagerfahrzeuge
aktiv angeboten werden

 Einfache und schnelle
Angebotserstellung ohne
Papier

 Vollständige Abwicklung und
Dokumentation der Angebote
in „Mein proFleet“

 Kosten nur bei exklusivem
Kundenkontakt. Kostenfreie
Erprobung für bis zu 4
Kundenkontakte

Nachfrager Anbieter

Auf einen Blick:
proFleet ist die spezielle Ausschreibungsplattform für den Neuwagenbedarf von kleinen
Unternehmen, Handwerkern und Freiberuflern



In wenigen Schritten zum besten Angebot

Der Ausschreibungsprozess bei proFleet im Detail

1. Fahrzeuge
auswählen

2. Ausschreibungs-
bedingungen festlegen

3. Ausschreibung
durchführen

4. Entscheidung für das
beste Angebot

5. Kontaktaufnahme mit
dem Anbieter

 Konfiguration über den
proFleet Konfigurator oder

Upload einer fertigen
Konfiguration (PDF etc.) oder

 Festlegung der gewünschten
Mindestausstattungen

 Konfiguration über den
proFleet Konfigurator oder

Upload einer fertigen
Konfiguration (PDF etc.) oder

 Festlegung der gewünschten
Mindestausstattungen

 Kauf, Leasing oder
Finanzierung

Wunschhändler

 Lieferort

Wunschtermin

 Kauf, Leasing oder
Finanzierung

Wunschhändler

 Lieferort

Wunschtermin

 Ausschreibung freigeben

 Verschiedene Händler geben
Angebote für die
gewünschten Fahrzeuge ab

 Preise fallen im Lauf der
Ausschreibung sukzessive
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Angebote für die
gewünschten Fahrzeuge ab
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 Auswahl des besten Ange-
botes nach Kriterien wie

Preis

Liefertermin

Bewertung des Händlers

Wunschhändler
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Wunschhändler

 Erst mit Ihrem „Kontaktklick“
kann der Händler Kontakt zu
Ihnen aufnehmen

 Ein Vertragsabschluss bleibt
Ihre Entscheidung

 Gegenseitige Bewertung
von Händler und Kunde
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Die Vorteile liegen auf der Hand

Ihre Vorteile:

 Die Nutzung von proFleet ist für Nachfrager vollkommen kostenlos

 Nachfrager bleiben anonym bis zur gewünschten Kontaktaufnahme

 Immense Zeitersparnis bei der Einholung von Angeboten

 Absolute Vergleichbarkeit aller Angebote

 Bewertungssystem als zusätzliches Qualitäts- und Entscheidungskriterium

 proFleet ist die einzige Plattform, auf der auch alle für Firmenfahrzeuge relevanten Angaben
integriert sind

 Kauf, Leasing und Finanzierung

 Rahmenverträge mit Herstellern oder Händlern (für Gewerbekunden)

 Zusatzrabatte für bestimmte Berufsgruppen

 Wunschhändler

 Mehrere Fahrzeuge einer Marke innerhalb einer Ausschreibung konfigurierbar



proFleet in der Presse - Auszüge

kfz-betrieb 21/2009



proFleet in der Presse - Auszüge

Handwerk-Magazin 4/2009

Flottenmanagement 6/2009



proFleet in der Presse - Auszüge

Firmenauto April 2009

auto motor und sport 09/2009



proFleet in der Presse - Auszüge

PROFITS März/April 2009 bfp fuhrpark+management 03/2009



proFleet in der Presse - Auszüge

Automobilwoche online, 12.02.2009

Frankfurter Allgemeine Zeitung, 20.12.2008



proFleet in der Presse - Auszüge

Firmenauto, 21.11.2008

Markt und Mittelstand, 20.11.2008



GeschäftsführungGeschäftsführung

Dr. Heinz van Deelen
studierte Betriebswirtschaftslehre und Psychologie
an der TU Berlin und erhielt für seine Promotion
den Schmalenbachpreis für Betriebswirtschaft.

Von 1987 bis 1996 arbeitete er bei BMW mit
leitender Verantwortung in Marketing,
Unternehmensplanung und Fahrzeugentwicklung.

1996 übernahm er bei der Volkswagen AG die
Bereichsleitung für den konzernweiten Vertrieb an
Großkunden in Europa.

Anfang 2000 gründete Dr. Heinz van Deelen die
proFleet GmbH in München.

Erfahrungen und Kompetenzen

Über proFleetÜber proFleet

 proFleet ist die Neuwagen-Ausschreibungs-
plattform für Selbständige und kleine
Unternehmen.

 proFleet ist unabhängig von Automobilher-
stellern, Leasinganbietern oder Fuhrpark-
managementgesellschaften.

 Es gibt keine Standard-Rabatte. Jede
Ausschreibung führt zu individuellen Angeboten
von leistungsfähigen Händlern, Leasingfirmen
und Banken.

 Für Großkunden bearbeitet proFleet
Fuhrparkausschreibungen individuell und berät
über die Einholung der Angebote hinaus auch
bei der Wahl des richtigen Partners.



Kontakt

proFleet GmbH

Leonrodstr. 68

80636 München

Tel.: +49 (89) 30 63 65-10

Fax: +49 (89) 30 63 65-28

E-Mail: info@profleet.de

Internet: www.profleet.de


