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pI'OFIEEf® Autos einkaufen wie die GroRen
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pl'OFIeet Home So gelit es Neu anmelden | aufende Ausschieibungen  Sofort-Angebote  Fragen

7 AUTOS EINKAUFEN Hierbinich: Home » Laufende Ausschieibungen »  Detalls Susschrzibung
WIE DIE GROSSEN

Anzeige Ausschreibung
Mein proFleet

Ausschreibung Details

Benutzername

» Pasawort wergessen?

= Heu anmelden

aAusschreibung Uberblick TOP-Angebot (ID 270) Angebot (1D 263) Angebat (ID 268)

Laufende Ausschreibungen

wy Angebot von: ,merch1263" Angehats-Nr 270
Ford Summe: 24 600,00 €
Audi == Details zum Anbieter
Sofottangebote Fahrzeugdaten: Dieses Angebot: | o ‘http:ﬁ'www‘proﬂeetdeﬁndex.php?id=78&proﬁee1{action]=anzeigeKonﬁgurat‘omDetails&proﬂeet[uid]=902&cHash=3bEH:
Anzahl  Modall Matto Listenprais It Nachfragsr Netlo Kaufpreis Natto Leasingrate
Wunschauto konfiguneren 1 Opel Insignia 3079412 £ 24.600,00 £ 4043z £ p"OF’eet
proFlest Mutzerbefragung Opel Insignia Cosmo
Empfehlen Sie uns weiter Angehot fiir Opel Insignia
Beschreibung 2.0 CDTI ECOTEC |96 kWWi130 PS B-Gang
Exakte Konfiguration Bemerkung siehie_Konfiguration
Das Fahrzeug wird exakt in der nachgefragten Konfiguration angeboten el i 2
Werbrauch aussenott 47
Verhrauch kombiniert 5.8 o
. CoZ emission 154
Ausschreibungsdaten Angebots:
Metto Gesamipreis 3078412 €
Brutto Gesarmntpreis 3664500 €
Grunddaten
Ausschreibungs-ID 150 Angehots-Nr
Konfigurations-Hr 848 Kaonfigurations-Nr.
Kunde cusi210 Handler Konfigurierte Ausstattungen:
Ausschreibungsheginn 19.05.2009, 16:07 Veridffentlicht e Fsilfis KA
Laufzeit 14 Tage « Sponts Tourer kA
Konfigurationsdaten ¢ Cosmo 45
e Digsel kA
Fahrzeugart PHKW ahrzeugart
= UL « 2.0COT| ECOTEC 96 KA1 30 PS 6-Gang 32.980,00 €
Autornarke Opel Autormnarke T g KA.
viollsl Modellbezeichnung Insignia vollst. Modellbezeichnung » Stoff Morrocana-Avenue, schwarz KA.
Augstattungslinie, Sondermadel| Cosmo Ausstattunaslinie, Sondermaodell « 4| eichtmetallrader 8 J % 18-Zoll im 5-Doppelspeichen-Sport-Design mit Reifen 245/45 R18 KA
Bfc efc » Anhangerzugvorrichtung, schwenkbar 825,00 &
Karnssetie slehe Konfiguration Karossetie » AuRenspiegel, elekdrisch anklappbar und autamatisch abblendend 170,00 €
e -
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Auf einen Blick:

Autos einkaufen wie die Grof3en

/—

proFleet ist die spezielle Ausschreibungsplattform fur den Neuwagenbedarf von kleinen
Unternehmen, Handwerkern und Freiberuflern

Nachfrager

= Nur registrierte Firmen

= Nachfrager schreiben bei
proFleet einfach und schnell
ihren aktuellen
Fahrzeugbedarf aus

= | eistungsfahige Handler aus
dem gesamten Bundesgebiet
erstellen individuelle
Angebote

= Mit ihrer Entscheidung fiir ein
Angebot erhalten Nachfrager
Kontakt zum Handler und
konnen dann den
Fahrzeugkauf direkt selbst
abwickeln

= Kostenlose Nutzung

proFleet
PO ENCEEN

Anbieter

Anbieter erhalten Anfragen
von Kunden aus dem
gesamten Bundesgebiet

Neben Bestellfahrzeugen
konnen auch sofort
verflgbare Lagerfahrzeuge
aktiv angeboten werden

Einfache und schnelle
Angebotserstellung ohne
Papier

Vollstdndige Abwicklung und
Dokumentation der Angebote
in ,Mein proFleet"

Kosten nur bei exklusivem
Kundenkontakt. Kostenfreie
Erprobung fur bis zu 4
Kundenkontakte



proFleet® In wenigen Schritten zum besten Angebot
—

Der Ausschreibungsprozess bei proFleet im Detail

1. Fahrzeuge 2. Ausschreibungs- 3. Ausschreibung
auswahlen bedingungen festlegen durchfuhren
= Konfiguration Gber den = Kauf, Leasing oder = Ausschreibung freigeben
proFleet Konfigurator oder Finanzierung

= Verschiedene Handler geben
= Upload einer fertigen = Wunschhandler Angebote flr die

Konfiguration (PDF etc.) oder « Lieferort gewinschten Fahrzeuge ab
= Festlegung der gewiinschten = Wunschtermin = Preise fallen im Lauf der

Mindestausstattungen Ausschreibung sukzessive
4. Entscheidung fur das 5. Kontaktaufnahme mit
beste Angebot dem Anbieter
= Auswahl des besten Ange- = Erst mit Ihrem ,Kontaktklick®
botes nach Kriterien wie kann der Handler Kontakt zu
= Preis Ihnen aufnehmen

. . = Ein Vertragsabschluss bleibt
= Liefertermin .
Ihre Entscheidung

= Bewertung des Handlers .
g = Gegenseitige Bewertung

= \Wunschhéandler von Handler und Kunde



proFleet® Die Vorteile liegen auf der Hand
—

Ihre Vorteile:

= Die Nutzung von proFleet ist fur Nachfrager vollkommen kostenlos

= Nachfrager bleiben anonym bis zur gewiinschten Kontaktaufnahme

* Immense Zeitersparnis bei der Einholung von Angeboten

= Absolute Vergleichbarkeit aller Angebote

= Bewertungssystem als zusatzliches Qualitats- und Entscheidungskriterium

= proFleetist die einzige Plattform, auf der auch alle fir Firmenfahrzeuge relevanten Angaben
integriert sind

= Kauf, Leasing und Finanzierung

= Rahmenvertrage mit Herstellern oder Handlern (fiir Gewerbekunden)

Zusatzrabatte flr bestimmte Berufsgruppen

Wunschhandler

Mehrere Fahrzeuge einer Marke innerhalb einer Ausschreibung konfigurierbar
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proFleet

MARKT & MARKEN i

Profleet

Dienstwagen im Netz

Eine neue Onlineplattform fiir Handel und Firmenkunden macht das Geschift transparenter

Als Schnittstelle zwischen Automobilhandel
und den gewerblichen Kunden versteht sich
die Internetplattform Profleet. Griinder und
Geschaftsfilhrer Dr. Heinz van Deelen erldu A 4
tert, was er mit der Webseite erreichen will o Tgena ! Jeder Handler solf mit Profleet
ein interessantes Zusatzgeschaft

realisieren.”

Apfel mit Bimen verglicher

_ PERSO

Dr. Heinz van Deelen (52)
> Seit 2000: e

kfz-betrieb 21/2009

kfz-betrieb 21/2009
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SPEZIAL

Autos einkaufen wie die GroBen

proFleet | Ein neues Internetportal hilft kleinen Unternehmen bei der Firmenwagenbeschaffung. Der

Service funktioniert einfach und ist kostenlos.

» .Der Automarkt ist undurchsichtig”,  Ausschreibungen einfach e

weill Heinz van Deelen aus langjahiriger stellt und bundesweit Ange

bereichsleiter bei VW

Grofkunden bote ver

dener Autohdu

s fiir Hand ser und easinghrmen ver

werksur ei es deshalb ein glichen werden

fach Stress, sich auch noch selbst um die Das funktioniert ganz ein
Beschaffung Firmenfahrzeugen fach: Der potenzielle Auto
kimmern zu miissen. Schlieflich wolle kaufer kann in dem Portal
a jeder beim Autokauf ein Schnappchen mit Hilfe eines Fahrzeug}
machen und nicht beim erstbesten An figurators genau sein ge

gebot gleich zusagen.
Deelen will kleinerer
einem neuer
und kostengiins
kaufen. Mil sei

fungsportal

"ANrze

wiinschtes Auto auswihlen

Unternehmen mit Die bei proFleet angemelde

n, zeitsparend ten Vertragshindler - mo

r

Heinz van Deelen
will Handwerks-
unternehmern den
Autokauf erleich- profieet in 8
tern. gewtinschten Fal
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So sieht eine Ausschreibung im Portal proFleet aus

derungen, Auslieferungsort oder ge
wiinschtem Lieferzeitrau m, ausschrei
ben®, erklirt van Deelen. Uberdies kann
der Firmenkunde auch seinen Wunsch

handler benennen, der in den Aus
schreibungsprozess einbezogen werden

soll

Handwerk-Magazin 4/2009

Ein Vorteil fiir den Kaufwilligen ist, dass
er seine Ausschreibung ins Netz stellen
kann, ohne gleich von Werbung oder An

u werden. Er kann sich

die Angebo!
mit dem Anbieter in Verbindung treten

n Ruhe ansehen und dann

Auch fiir den Verkaufer bietet der Service

gebot machen. Dabei ist die
Nutzung von proFleet fiir
Firmenkunden gra
. den Anbieter, sprich den
=) Autohandler oder
A singfirma, fallen n
Kosten in IZ"I“, vor

A pro Fahrzeug an, wenn er

dem Kontakiwuns

h eines

Firmenkunden nachkommt

roFleet in der Presse - Ausziuqge

Online-Losung

Die proFleet GmbH hat ein spezielles Portal www.pro-
Fleet.de fiir Firmenkunden entwickelt, mit dem nach

Unternehmensangaben mittels markeniibergreifendem

I
Fur

* Lea

£ i
ferenziert nach Marke, Farb

Firmenfahrzeuge zu mentan sind es bundesweit
cl 25, geplant sind 100 bis 200 Handler und Ausstattungsalternativen  sowie
www.profleet.de konnen konnen dann dem Kaufwilligen ein An nach Leasing und Finanzierungsanfor

Vorteile: Die Nachfrager sind alles Ge
werbetreibende, die erst nach einer Pru-
fung durch proFleet freigeschaltet wer
ien

Angeboten werden dber proFleet aus

schlieflich Neuwagen und Tageszulas

sungen von Vertragshdandler

Zudem

kann der Handler Sofor

e, also

¢ Neufahrzeuge, ube

fbauten und spezielle Fahrzeugein

n konnen ebenfalls mit Hilfe

des Konfigurators ausgewdhlt werden

Und we it anderen Handwerkern
zusammentut und gemeinsam eine
Sammelbestellung uiber proFleet
macht, kann eventuell von hiheren Ra
batten profitieren.

Im Firmensegment ist proFleet derzeit
der einzige Anbieter mit einem derar
tigen Service, wdhrend es im Privat
bereich etliche vergleichbare Portale
gibt |
www.profleet.de

reinhold. mulatz@handwerk-magazin.de

Konfigurator Ausschreibungen fiir Firmenfahrzeuge
einfach und schnell zusammengestellt und bundes-
weite Angebote von leistungsfihigen Handlern und
Leasinggesellschaften eingeholt werden konnen. In-
nerhalb einer Ausschreibung konnen auch Ausliefe-
rungsort und gewiinschter Lieferzeitraum spezifiziert
sowie ein Wunschhéndler benannt werden, der in den
Ausschreibungsprozess einbezogen werden soll.

Flottenmanagement 6/2009
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_ EDITORIAL

WISSEN SIE,

Firmenauto April 2009

WORAUF IHR AUTO

STEHT?

Chefredakteur Hanno Boblenz

Bis die Reifen
qualmen: Testfahrer
Otto (links)
und Autor Gétz
Leyrer von ~auto
mator und sports
testelen Reifen der Golfklasse. Um die schwere
Klasse kiimmerte sich Thiemo Fleck: Mit einem
3,5-Tonner raste er {ibers Contidrom, um die
besten Transporterreifen zu ermitteln. Alle
Ergebnisse finden Sie ab Seite 20,

GroBkunden-
konditionen fiir
kleine Flotten -
warum nicht, fragte
sich Heinz van
Deelen und grundete
die Einkaufsplatt-
form Pro Fleet. Wie
sie funktioniert, lesen
Sie aul Seite 28,

Hubraum + 100,
aufrunden, x 9,5, CO,-
Wert -120, Ergebrnis x 2,
das Ganze addieren,
schon haben Sie den
Steversatz Thres Autos
Zu kompliziert? Nicole
Holzer hat hnen die
Arbeit abgenommen:
Seite 39

tzen. Geringer Rollwiderstand

28 FIRMENAUTO April 2009

Wenn es um Fahrzeuge fiir den Fuhrpark geht,
michte jeder Untemehmer gut einkaufen. Auch
dann, wenn die Flotte nur ein oder zwel Autos
umfasst. Waren professionelle Ausschreibungen
bislang groBen Untemehmen vorbehalten,
kiinnen nun auch kleine Untemehmen,
Handwerker oder Freiberufier Ausschreibung
erstellen und bundesweit Angebote ber das

AUTOS EINKAUFEN WIE DIE GROSSEN

gerufen hat das Portal Dr. Heinz van Deelen -
ehemaliger GroBkundenbereichsleiter bei VW, Pro
Fleet differeniert die Ausschreibung nach Marke,
Ausstattungsaltemativen sowle nach Finanzie-
rungsanforderungen oder Lieferzeitraum. Das
Portal ist fiir Fuhrparkbetreiber kostenlos.
»AuBerdem steflen wir sicher, dass es sich bei den
Kundendaten um qualifizierte und durch uns

Internetportal Pro Fleet vergleichen. insLeben

gepriifte Kontakte handelts, sagt van Deelen.

April 2009 FIRMENAUTO 3

roFleet in der Presse - Ausziuqge

Internetportal Profieet
Fiir kieine
Fuhrparks

Gerade Unternehmen mit
einer kleinen Wagenflotte
haben beim Kauf oft das
Problem, mangels Masse
nicht die besten Konditi-
onen herausschlagen zu
kénnen. Das Internet- &
portal www.profleet.de \%
will dieses Problem
beheben. Hier konnen klei-

ne Gewerbetreibende ihr
Wunschfahrzeug  konfigu-
rieren und den Auftrag aus-
schreiben. Das Unternehmen
verspricht Teilnehmern, so
hohere Nachldsse erzielen
zu konnen.

proFleet

AUTOS EINKAUFEN
WIE DIE GROSSEN

auto motor und sport 09/2009
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MACHER |IM

FOKUS

Mit Benzin im Blut auf der Uberholspur

Ausgesmtel. mit zwei (iberzeugenden Ge-
schaftsideen kam Heinz van Deelen vor
itber zehn Jahren zur Stadtsparkasse Miinchen,
umn den Schritt in die Selbststindigkeit gleich
mit zwei Firmen zu wagen: der Beratungsfirma
Consline AG, die einen hochwertigen und glo-
balen Informationsdienst fir Manager anbie-
tet, und der Internetplattform www.profleetde,
auf der schnell und komfortabel neue Firmen-
fahrzeuge ausgeschrieben werden. Nach 15 Jah-
ren in der Autoindustrie, zundchst bei BMW,
spater als Bereichsleiter fiir Grofkunden bei VW
in Wolfsburg, kannte der gebiirtipe Xantener
die Bediirnisse der Kunden genau. Fiir kleine
Firmen, Selbststandige, Handwerker oder Frei-

= ) ik

Griinder Dr. Heinz van

Deelen: Sorgt fiur mehr
T beim A

berufler ist es enorm zeitauf B

fireinen Firmenwagen einzuholen und zu ver-
gleichen. Mit proFleet sparen sie nicht nur Zeit
und Geld, es machtsogar Spaf®, meintder Wahl-
miinchner. Bei proFlest ging es von Beginn an
um Kund friedenheit und Zuverlissigkei
Durch gute Kunds tungen erhalten Hand-
ler die Chance, sich vom Wettbewerb zu diffe-

i 5 llen wirsicher, dass nurseridse
Kaufer und Verkdufer unsere Website nutzen”,
sagtder52-jahrige Unternehmer, Fiir 2009 rech-
net er damit, trotz Krise einige Tausend Autos
zu vermitteln, Privat fahrt der Unternehmer
einen Audi A6 und am liebsten zusammen mit
Frau und Sohn zum Bergwandern oder Moun-
tainbiken — auf alle Falle immer den Gipfel im
Blick. www.profleet.de

PROFITS Marz/April 2009

van Deelen: Wir bieten derzeit
32 Marken an, deren Fahrzeuge

roFleet in der Presse - Auszlqge

Gber unseran Ki usam-
mengestellt werden kdnnen. Der
Konfigurator umfasst dabei Pkw
und leichte Nutzfahrzeuge, um
auch den Fahrzeugbedarf etwa
von Handwerkern abzudecken.
Damit kdnnen {ber Profleet fast
alle in Deutschland angabotanen
Marken und Modelle ausgeschrie-
ben werden. Derzeit laufen fiir
sechs Marken aktuelle Ausschrei-
bungen, worauf sich wohl die
Frage bezieht.

bfp: Welche Leasingfirmen finden
sich unter den Anbietern?
van Deelen: Die Ausschreibungs-
plattform ist erst seit Mitte Novem-
ber 2008 online und wir haben
seitdem vorrangig den Aufbau von

Handlery betriaben. Nach

unseren Erfahrungen sind fiir

kleinere Firmen, Freiberufier und
ker, also den Zielgrup

windig empfinden. Oft ist es
die Zeit des Chefs. Die Positio-
nierung von Profieet ist daher
auf Komfort und die Gewinnung
von Pr i heit gerichtet,

von Profleet, Vertragshéndler die
préferierten Liefer- und Leasing-
partner. Mit der Zeit werden wir je
nach Bedarf aber auch Kontakte
zu Leasing- und Finanzierungsfir-
men aufnehmen.

m.ﬁ!ht.ﬂm;: Handlern und vor
il

gllem Leasingfirmen nicht grofe
Vorbehalte gegen das Modell?
Wie argumentieren Sie dagegen?
van Deelen: Durch unsere Markt-
forschung wissen wir, dass viele
kleinere Firmen und Selbststindi-
ge das Einholen von Fahrzeugan-
geboten als .nervig” und zeitauf-

nicht auf Discountangebote.
Anbieter haben iiber unsere
Bewertungsfunktion zudem die
Maglichkeit, sich durch gute
Verkaufsabwicklung positiv
vom Wettbewerb abzusetzen.
Durch die Maglichkeit, einfach
und mit einem fairen Gebiih-
renmodell an bundesweiten
Ausschreibungen von Firmen-
kunden teilzunehmen, wird
das Angebot von den meisten
Handlern positiv aufgenom-
men.

bfp fuhrpark+management 03/2009
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Automobilwoche

DIE BRANCHEN- UND WIRTSCHAFTSZEITUNG
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Profleet: GroBe Auswahl auch fiir
kleine Firmen

In Krisenzeiten achten Unternehmen besonders auf die Kosten, auch beim Einkauf
ihrer Firmenwagen. Speziell an die 2ielgruppe der kleineren Unternehmen richtet
sich das Fahrzeugbeschaffungsportal www.profleet.de — eine Internetplattform, auf
der Ausschreibungen einfach erstelit und Angebote verschiedener Autohduser und
Leasingfirmen bundesweit verglichen werden kénnen.

Bettina John

Minchen, &uch bei den Firmenfuhrparks regiert
rmomentan der Rotstitt, Gerade kleinere
Unternehmen, Handwerker oder Freiberufler,
auf die 2008 ein Drittel der 3,1 Millionen
Meuzulassungen entfallen sind, prifen beim
Einkauf ihrer Firmenfahrzeuge die P
Beschaffungsmodalitaten sehr genau, "Jeder 'y

michte gut einkaufen”, sagt Heinz van Deelen,

Grinder des Fahrzeugbeschaffungsportals

Proflest, das sich speziell an kleinere |
Firmenkunden richtet, e -

Heinz van Deeslen, Grindar des
Fahrzeugbeschaffungsportals

Der ehemalige GroBkundenchef des
VW-kKonzerns weili, dass es bei kleinersn
Unternehmen oft keinen Spezialisten fir die
Firmenwagenbeschaffung gibt. Hier sall die
neue [nternetplattform von Profleet Abhilfe schaffen. Auch kleinere Firmen kannen auf diese
Weise "innerhalb kirzester Zeit ihre gewinschten Fahrzeuge, differenziert nach Marke, Farb- und
Ausstattungsalternativen sowie nach Leasing und Finanzierungsanforderungen, Auslisferungsort
oder gewinschtem Lieferzeitraum, ausschreiben”, so van Deelen, Aufierdem kann der Kunde
seinen Wunschhandler benennen,

Auf der Internetplattform werden alle Fahrzeugausschreibungen den Angeboten verschiedener
Markenhindler und Leasingfirmen gegenibergestellt, Fir Firmenkunden ist der Service gratis.
Anbieter, also Autoh&ndler ader Leasingfirmen, zahlen 25 Euro pro Fahrzeug, wenn der Kontakt
mit dem Firmenkunden zustandekommt. Der Anbieter erhlt die von Proflest gepriften
Kundendaten exklusiv, Direkt verfighare Neufahrzeuge kann der Handler als ,Sofortangebote”
einstellen.

b Artikel versenden @2 Artikel drucken

Impressum  Disclaimer Kontakt Anfahrt  MNewsletter Abonnement Mediadat

Alle Inhalts sind urheberrechtlich geschitzt @ Crain Communications GrmbH.
Unerlaubte Yervielfaltigung ist untersagt. Alle Rechte beim Yerlag.

Automobilwoche online, 12.02.2009

Einkaufen wie die GroBen

Profleet hilft kleinen Unternehmen, ihre Dienstwagenflotte giinstig zu unterhalten

Angesichts der Finanzkrise und der dro-
henden Rezession driicken immer mehr
Betriebe auf die Kostenbremse. Insbeson-
dere Kleinunternehmer, Handwerker oder

- Freiberufler achten beim Einkauf ihrer

Fahrzeuge noch genauer als bisher auf die
Beschaffungsmodalititen. ,Jeder hat
Angst, falsch zu kaufen®, sagt Heinz van
Deelen. Deelen ist Griinder des Fahrzeug-
beschaffungsportals ,www.profleet.de®,
dessen Zielgruppe kleinere bis mittlere
Fuhrparks sind.

Zu komplex sei heute die Aufgabe, ei-
nen Fuhrpark kostengiinstig und dazu
noch umweltfreundlich zu gestalten. Der
zuletzi als Bereichsleiter fir GrofB- und
Direktkunden im VW-Konzern tiitige Au-
tomanager weil3 aus Erfahrung, dass bei
kleineren Unternehmen Spezialisten fiir
‘Wagenbeschaffung fehlen.

Seine in den vergangenen drei Jahren
entwickelte Internetplattform ermégliche
es kleineren Firmen, , Autos wie die Gro-

Ben einzukaufen®, So konne nun auch die-
se Zielgruppe innerhalb kiirzester Zeit
ihre gewtlinschten Fahrzeuge, differenziert
nach Marke, Farb- und Ausstattungsalter-
nativen sowie nach Leasing- und Finan-
zierungsanforderungen, Auslieferungsort
oder gewiinschtem Lieferzeitraum, aus-
schreiben. Obendrein kann der Profleet-
Kunde auch einen Wunschhéndler benen-
nen, der in den Ausschreibungsprozess
einbezogen werden soll.

Samtliche  Fahrzeugausschreibungen
fiir Personenwagen oder Transporter wer-
den bundesweit den Angeboten verschie-
dener Markenhéndler und Leasinggesell-
schaften gegeniibergestellt, Wihrend die
Nutzung der Plattform fiir Firmenkunden
gratis ist, fallen fiir den Anbieter immer
dann Kosten in Hohe von 25 Euro je Kon-
takt und Fahrzeug an, wenn er dem Kon-
taktwunsch eines Firmenkunden nach-
kommt. Ein grofer Pluspunkt des Systems
sei, dass der Anbieter die Daten exklusiv

roFleet in der Presse - Ausziuqge

erhalte. Dazu komme, dass es sich bei den
Kundendaten um zuvor durch Profleet
qualifizierte Kontakte handele.

Mit der Internetplattform will van Dee-
len zwei Fliegen mit einer Klappe schla-
gen: Zum einen erhélt der Kunde schnell
und giinstig die gewiinschten Dienstwa-
gen. Zum anderen ermdglichen die Bewer-
tungen der Kunden, dass sich der Hiindler
positiv vom Wettbewerb abhebt.

In Zeiten massiver Kaufzuriickhaltung
der privaten Automobilkéufer sollte der
Automobilhidndler laut van Deelen alles
daransetzen, dass heute schon eine Milli-
on Einheiten im Jahr umfassende und wei-
ter wachsende Geschift mit kleinen Fir-
menkunden in Deutschland voranzutrei-
ben. Auflerdem seien die Héndlermargen
bei Geschiften mit Kleinunternehmen
nach wie vor deutlich hoher als bei GroB-
unternehmen. Fiir diese wiirden in Rah-
menvertrigen hohe Nachlésse ausgehan-
delt. ISABELLA FINSTERWALDER

Frankfurter Allgemeine Zeitung, 20.12.2008
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das aktuelle
internetportal fiir
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Markt
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Archiv  Termine Neue Autos
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News
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Fuhrparkausschreibung fiir kleine Firmen
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AUTOS EINKAUFEN
WIE DIE GROSSE

Professionelle Ausschreibungen
kinnen die Kosten fir den Fuhrpark
deutlich senken, aber sie sind auch
zeitaufwindig. Fiir kleine Firmen ist
das ein Dilemma, tait dem fir

Das aktuelle Heft

FIRMENAUTO

Ausgabe,

Heft 1172008

Sehen Sie hier die
Themen der aktuellen

Firmenkunden entwickelten Portal
wyewr, profleet, de kinnen nach
Angaben des Anbieters erstmals
Ausschreibungen von Firmenautos
einfach und schnell zusarmmengestellt
und bundesweite Angebote von
Handlern und Leasingfirmen eingeholt

Eild: Archiv

werden.

Ein markenibergreifender Konfigurator erméglicht laut Pro Fleet Ausschreibungen
fir nahezu alle in Deutschland vertriebenen Plw und leichten Mutzfahrzeuge,
Innerhalb einer Ausschreibung kinnten unter anderem mehrere, auch
unterschiedliche, Fahrzeuge einer Marke, Farb- und Ausstattungsalternativen,
Leasing- und Finanzierungsanforderungen sowie Auslieferungsart und
gewilnschter Lieferzeitraum spezifiziert werden, Des Weiteren kinne der
Machfrager einen wunschhindler benennen, der in den Ausschreibungsprozess
einbezogen werden soll. Die Susschreibungen sind laut Pro Fleet fiir den
Machfrager kostenlos,
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Firmenauto, 21.11.2008

Firmenautos online konfigurieren und Donnerstag, 20.11.2008

ausschreiben

Ein neues Internetportal ermoglicht gewerblichen Kunden, Fahrzeuge nach Wunsch zu
konfigurieren, bundesweit auszuschreiben und eingehende Handlerangebote einfach und
schnell zu vergleichen.

Firmen, Handwerker und Freiberufler kinnen
jetzt (ber eine neue Internetplattform
Wiunschautos generieren und dank
bundesweiterm Angebotsvergleich
kostenoinstig kaufen oder leasen.

Schlagworte

Flotte Geschaftswagen Einkauf
kanfigurieren Internetportal Dienstwagen

Unter dermn Motto "Autas einkaufen wie die Groien” steht das neu gestartete Internetpartal
prafleet.de. Es richtet sich ausschliellich an gewerblichen Kunden. Die ldee dahinter:
Bizlang fihren nur groie Unternehmen professionelle Ausschreibungen zur
Meuwagenbheschaffung durch. Bei kleinen Unternehmen, Handwerkern und Freiberuflern
fehlen hierfir die Spezialisten. Fir sie ist das Einholen von Angeboten zeitaufwendig und
milhsam ist.

Hier soll das neu entwickelte Portal www. profleet. de Abhilfe schaffen. Firmenkunden kinnen
hier erstmals ihre bendtigten Fahrzeuge samt gewilnschter Ausstattung online kanfigurieren,
ausschreiben und sich 20 bundesweit Angebote von Handlern und Leasingfirmen
eingeholen. Das Portal ermdglicht Ausschreibungen filr nahezu alle in Deutschland
verttiehenen PEW und leichten Mutzfahrzeuge. Innerhalb einer Ausschreibung lassen sich
unterschiedliche Fahrzeuge, Farb- und Ausstattungsalternativen, Leasing- und
Finanzierungsanforderungen sowie Auslieferungsorne und gewldnschte Lieferzeitrdume
spezifizieran. Des Weiteren kann der Machfrager einen Wunschhandler benennen, derin den
Ausschreibungsprozess einbezogen werden soll. Die Ausschreibungen sind fir Machfrager
kostenlos.

Umugekehrt bekommen die teilnehmenden Handler dber profleet.de einen dberregionalen
Zugang zu einer attraktiven Zielgruppe. Firmen und Freiberufler beschaffen im Durchschnitt
hiherwertige Fahrzeuge als Privatkunden, und die verbleibenden Margen sind hdher als bei

Grolunternehmen, die in Rahmenvertragen hohe Nachldsse ausverhandelt haben. MNeben
der Teilnahme an Ausschreibungen kann der Handler dher proFleet auch sofort verflighare
Meufahrzeuge und Tageszulassungen anhieten. Durch gute Kundenbewertungen erhalten
Handler samit die Chance, sich vom Wetthewerb auch qualitativ zu differenzieren.

Die proFleet GmbH wurde von Dr. Heinz van Deelen gegrindet, der insgesamt 14 Jahre in

fihrenden Positionen der Autornobilindustrie, zuletzt als Bereichsleiter GroRk- und
Direktkunden des Yolkswagen Konzerns, ttig war. {fbh)
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Auszuge

marktplatz magazin  mediainfo
suche »
Bestimmen Sie den Wert

Ihres Unternehmens!

Wasg kostet der
Mittelstand?
Recherchieren
Sie die akiuellen
Marktwerte mittelstandischer
Unternehmen aus 37 Branchen.
Errechnen Sie den Marktwert
Ihrer Firma auf Basis der
aktuellen Multiplikataren.
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Pnzeige

Roter Faden durch 2009

Was Sie beachten
missen, um fir
20049 einen Zielplan

aufzustellen - das

zentrale Fihrungs-
und Controlling-Instrument fir
den betrieblichen Alltag.
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= Sogelingt der Jahresplan

Pnzeige

Fachkraftemangel

In
Deutschland
fehlen 48.000
Ingenieure.
Yiele Firmen
zwingt der Fachkraftenotstand,
Auftrige ahzulehnen und auf
Milliarden Eura an
Wertschipfung zu verzichten.

= Fum Beitrag
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Geschéftsfuhrung Uber proFleet

Dr. Heinz van Deelen

studierte Betriebswirtschaftslehre und Psychologie
an der TU Berlin und erhielt fiir seine Promotion
den Schmalenbachpreis fur Betriebswirtschatt.

Von 1987 bis 1996 arbeitete er bei BMW mit
leitender Verantwortung in Marketing,
Unternehmensplanung und Fahrzeugentwicklung.

1996 ubernahm er bei der Volkswagen AG die
Bereichsleitung fur den konzemweiten Vertrieb an
Grof3kunden in Europa.

Anfang 2000 grindete Dr. Heinz van Deelen die
proFleet GmbH in Miinchen.

proFleet ist die Neuwagen-Ausschreibungs-
plattform fur Selbstandige und kleine
Unternehmen.

proFleet ist unabhangig von Automobilher-
stellern, Leasinganbietern oder Fuhrpark-
managementgesellschaften.

Es gibt keine Standard-Rabatte. Jede
Ausschreibung fuihrt zu individuellen Angeboten
von leistungsfahigen Handlern, Leasingfirmen
und Banken.

Fur GroRkunden bearbeitet proFleet
Fuhrparkausschreibungen individuell und berat
uber die Einholung der Angebote hinaus auch
bei der Wahl des richtigen Partners.
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proFleet GmbH
Leonrodstr. 68

80636 Munchen

Tel.: +49 (89) 30 63 65-10
Fax: +49 (89) 30 63 65-28
E-Mail: info@profleet.de
Internet: www.profleet.de



